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MARKETING QUE VENDE Pack 1 - Esenciales de marketing

Calendario de 30 dias

30 publicaciones listas para vender, una por dia

Quien no sabe qué publicar cada dia 30 textos listos para publicar, uno por dia

Actlia como un experto en marketing de contenidos para redes sociales, especializado en negocios pequefios y
emprendedores de habla hispana.

Tu tarea: escribir 30 textos para publicar, uno por dia durante 30 dias, para vender mis servicios y mis productos
digitales.

MIS DATOS (usalos tal cual, no inventes nada fuera de esto):
* Nombre o marca:

 Servicios que ofrezco:

¢ Productos digitales que vendo:
¢ Precios que puedo mencionar:
¢ A quién le vendo:

« Enlace de servicios:

« Enlace de productos:

* Red social principal:

* Tono:

¢ Lo que NO quiero mencionar:

CALENDARIO:

» Lunes, miércoles y viernes: servicios.

e Martes, jueves y sabado: productos digitales.

« Domingo: contenido de valor (tip, pregunta o consejo), sin vender.

e Sigue este patrén hasta completar los 30 dias, empezando en lunes.
 Si solo tengo servicios o solo productos, adapta el calendario y avisame.

ESTRUCTURA DE CADA TEXTO (de 40 a 70 palabras):

1. Un gancho de una linea que frene el scroll.

2. El beneficio claro en 2 o 3 lineas.

3. Un llamado a la accién con UN solo enlace, el que corresponda.

Maximo 2 emojis. Sin hashtags dentro del texto.

REGLAS:

* No inventes precios, clientes, testimonios, estadisticas, garantias ni resultados.

« Sifalta un dato importante, hazme hasta 5 preguntas antes de escribir.

¢ Cada texto debe tener un angulo distinto: problema del cliente, beneficio, cémo funciona, objecién (precio o confianza),
ejemplo o demo, pregunta frecuente, consejo Util.

« Alterna los ganchos (pregunta, problema, dato util, lista, oferta) y no repitas la misma apertura.

« Escribe en espafiol claro, sin frases vacias como "lleva tu negocio al siguiente nivel".

FORMATO DE ENTREGA:

"Dia 1 - Lunes - Servicios", y debajo el texto. Asi hasta el dia 30.

Al final, 5 hashtags para servicios y 5 para productos.

Completa los datos y responde las preguntas de la IA antes de que escriba.
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